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Instagramはお客様へのインパクトが強く、LINE@は反応率の高い販促ツールです

お客様の購買行動はＳＮＳと共に変化しています。今上手にＩＴを活用すれば、お金を
かけずに集客活動や顧客開拓まで行なうことが可能です。特にInstagram（インスタグラ
ム）とLINE@は国内市場で最も利用されているツールであり、事業に利用すれば効果も
絶大です。当セミナーでは、Instagramで集客し、LINE@でリピーターを増やす実践的
活用方法を解説します。お店の自慢の一品、クリスマス・お歳暮などの贈答品の拡販を
お考えの方にもご利用いただけます。
　　　　　
日　　時：　平成３０年１２月１７日（月）　　　
14：00～16：00　　
会　　場：　名古屋商工会議所ビル　５階Ｄ会議室　　
定　　員：　５０名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
内　　容：　◆Instagram集客法について
　　　　　　　　・複数アカウント運用法　・ハッシュタグ検索、チェックイン機能利用法
◆LINE@リピート対応法について
　　　　　　　　・友達顧客管理利用法　・プッシュ通知使用法　・タイムライン利用法　等
講　　　師：　ブリッジソリューションズ（株）代表取締役　　阿部　満氏
対象：　小規模事業者（常時使用者が製造業等20人以下、卸売・小売業等5人以下）
参加費：  無　料 
申込方法：　参加申込書に必要事項をご記入のうえ、FAXにてご送付ください。
※受講票は発行しませんのでご了承ください。定員超過の場合のみ、ご連絡します。
申込期限：　１１月３０日（金）　　※定員になり次第締め切らせていただきます。
問合申込先：  中小企業部経営革新担当　宮﨑　　　TEL 223-5746　FAX 231-8259
　

「Instagramで集めてLINE@でリピートさせるセミナー」参加申込書兼参加証
	会社名
または屋号
	
	会員番号
	

	住　所
	

	参加者氏名
	
	ＴＥＬ
	

	　  業　種
（何れかに○）
	
	従業員数
	※パート・アルバイトを除いて
　　　　　　　　　　　　　　

	E-Mail
	　　　　　　　　　　　　　＠



お店の自慢の一品、クリスマス・お歳暮商品の拡販に！





H30伴走型小規模事業者支援推進事業





Instagramで集めてLINE@でリピートさせるセミナー
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※お申込の際には、切り取らずにＦＡＸをお願いします。





　◆お申込は　ＦＡＸ：052-231-8259　またはE-Mail；� HYPERLINK "mailto:tmiyazaki@nagoya-cci.or.jp" �tmiyazaki@nagoya-cci.or.jp�　　　　





名古屋商工会議所　中小企業部　経営革新担当　行








製造　建設　卸売　小売　サービス　その他





名





ご記入いただいた情報は、セミナー開催業務および情報提供等に利用させていただく場合がございます。











