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2024 年 9 月 19 日 

各 位 

名古屋中小企業 IT 化推進コンソーシアム（Pit-Nagoya） 

主催事務局：名古屋商工会議所 

 

「小さな企業／お店のための IT 展示・相談会」開催のお知らせ 
 

名古屋中小企業 IT 化推進コンソーシアム（Pit-Nagoya）は、地域の中小企業や小規模事業者の 

皆様を対象とした「小さな企業／お店のための IT 展示・相談会」を 2024 年 10 月 2 日（水）に 

名古屋商工会議所 5 階会議室 ABC にて開催いたします。 

 

本イベントは、IT ツールの導入や活用に関心をお持ちの事業者の皆様に、最新の IT ソリューシ

ョンを体感し、専門家から直接アドバイスを受けられる貴重な機会を提供します。参加者は、安価で

使いやすい IT ツールをその場で体験できるほか、実際の業務に即した具体的な相談をすることがで

きます。 

 

▶概要 

日 時：2024 年 10 月 2 日（水）14:00～17:00 

場 所：名古屋商工会議所 5 階 会議室 ABC 

内 容： （１）IT ツールご紹介のミニセミナー 

（２）IT ツール展示/体験会 

（３）相談会（地元 IT 企業が様々な分野のご相談に応じます） 

 

出展企業および相談分野： 

【ミニセミナー&IT ツール展示/体験】 

① 株式会社マネーフォワード （マネーフォワード） 

② 株式会社スマレジ  （スマレジ） 

③ Dai 株式会社  （B カート） 

 

【相談会】 

① サイバーセキュリティ対策 （NDS 株式会社） 

② EC サイト・販路拡大 （株式会社これから） 

③ HP・SNS 情報発信  （プラド株式会社） 

④ IT インフラ構築・保守 （sMart Info 株式会社） 

⑤ 営業効率向上（CRM 等） （ドットシンク株式会社） 

⑥ 業務の分析・改善・自動化 （M＆Y'S 合同会社） 

⑦ サイバー保険  （Pit-Nagoya 推進会議 ：東京海上日動火災保険株式会社） 

⑧ Pit-Nagoya セキュリティ （Pit-Nagoya 共同事務局：NTT 西日本） 

⑨ 経営・IT 活用全般  （IT コーディネータ、名古屋商工会議所） 

 

参加費：無料 

対象者：①名古屋市および周辺地域で事業を営む方やその従業員 

②創業を予定されている方 
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▶本イベントの特長 

本イベントでは、IT の導入に関する知識が少ない方でも安心して参加できるリラックスした雰囲気

の中で、地元の IT 企業や専門家と直接対話が可能です。また、業務効率化や販路拡大に寄与する具

体的なツールやサービスを、手に取りながら学べる場となっています。名古屋地域の中小企業の皆

様が、IT 活用の一歩を踏み出すきっかけとなることを期待しています。 

 

 

▶取材・撮影イメージ 

① IT ツールご紹介のミニセミナーの様子 

→会場内の特設サイトでの、IT 企業の説明の様子や聴講者の様子を撮影いただけます 

② IT ツール展示/体験会の様子 

→大型ディスプレイや相談ブースの前で複数名の事業者と IT 企業が意見交換する様子を 

 撮影いただけます 

③ 相談会 

→7 つ以上の相談ブースが設けられており、各分野の相談が行われている様子を撮影頂けます 

 

▶お問合せ先 

名古屋中小企業 IT 化推進コンソーシアム（Pit-Nagoya） 

事務局：名古屋商工会議所 中小企業部 田中利直（タナカトシナオ） 

TEL: 052-223-5736 

Email: t.tanaka@nagoya-cci.or.jp 

 

本件に関する取材のご依頼、詳細情報のご希望がございましたら、上記のお問い合わせ先まで 

ご連絡ください。 

 

以上 

 

 

名古屋中小企業 IT 化推進コンソーシアム（Pit-Nagoya）について 

名古屋中小企業 IT 化推進コンソーシアム （Pit-Nagoya）は、名古屋商工会議所を中心に、地域の中

小企業の IT 活用を支援するために設立された協力体制です。100 社以上の地元 IT 企業との連携を

強化し、企業の課題解決を目的とした IT 導入支援や相談窓口を提供しています。また、IT ツール

の普及促進や業務効率化のサポートを通じて、地域経済の発展に寄与しています。 

・主催事務局：名古屋商工会議所 

・共同事務局：日立システムズ、NTT 西日本 

・構成 IT 企業数：127 社（2024 年 9 月 5 日現在） 



 創業予定者も歓迎

参加予約は
こちらから

出展企業のサービス紹介
会場内特設サイトにてご説明します

小さな会社もできる経理効率化と経営力UP
株式会社マネーフォワード14:30 〜 

0円から始める高機能クラウドPOSレジ
株式会社スマレジ15:00 〜 

名古屋商工会議所
5階　会議室ABC

14:00 〜 17:00
名古屋市中区栄2-10-19

10 2月 日
水

 最終受付時刻: 16:30  

受発注・請求・営業をDX推進する
BtoB ECプラットフォーム「Bカート」

株式会社Dai（Bカート）15:30 〜 

小さな会社　お店のための
ＩＴ展示・相談会

見て 触れて　体感できる

使いやすいITツールと
小さな企業の強い味方の
地元IT企業です。

Pit-Nagoya会員が情報発信や販路拡大、ITインフラ、セキュリティ等の
ご相談に親身になって応じます

　 NDS(株)             　(株)これから           プラド(株)　
　 sMart Info(株)    　ドットシンク(株)   　M&Y'S(同)　　

 参加無料 

 服装自由 

ここで待っているのは

/

（入退場自由）



株式会社マネーフォワード

株式会社スマレジ

NDS株式会社 プラド株式会社

経営・IT活用全般

中小企業のIT活用パートナー　　　　　　　　　　の構成企業が皆様を支えます

株式会社Dai （Bカート）

各社のＩＴツールは見て 触れて 体感
できます。また会場内特設サイトにて
集合型セミナーを行います。

sMart Info株式会社

問合せ先　Pit-Nagoya事務局（名古屋商工会議所 中小企業部）田中利直
E-mail：pit-n@nagoya-cci.or.jp  /  TEL：052-223-5736

「スマレジ」は、iPadを用いた高機能クラウド
型POSレジです。低価格かつシンプルな操作性
で、小売、飲食、サービス業など様々な業種で
利用が可能。売上分析で店舗経営を可視化でき
る他、会計ソフト・決済端末とも連携でき業務
効率化を支援します。

クラウド会計はネットとパソコン・スマホさえ
あれば簡単に導入できます。銀行・POSレジと
連携することで、取引データの自動取得が可能
です。また、基本料金内で請求書作成・勤怠給
与管理もご利用いただけます。

安価で使いやすいクラウド会計

0円から始める高機能クラウドPOSレジ

身代金を要求されてしまうランサムウェ
アなどのセキュリティ被害にあわないよ
うに、情報セキュリティに関するどんな
ご相談も専門家が丁寧にお受けいたしま
す。

セキュリティ何でも相談

サイバー攻撃・様々なインシデントから
大切な会社を守るために、サイバー保険
は必須です。ぜひ、安心のための一歩を
踏み出しませんか？
【Pit-Nagoya推進会議：東京海上日動火災保険(株)】

Pit-Nagoyaは、無料IT相談やIT企業
とのマッチング等を行うコンソーシア
ムです。IT専門家と名古屋商工会議所
経営指導員がご相談に応じます。
【ITコーディネータ・名古屋商工会議所】

受発注・請求・営業をDX推進するBtoB ECプ
ラットフォーム「Bカート」は導入実績2000社
超、延べ75万社超の法人及び事業者の取引に利
用されているサービスです。本格的なBtoB-
EC・Web受発注システムを「月額9,800円〜」
「即日」でスモールスタートできます。

BtoB-EC・受発注DX

主 催

集客、ブランディング、言語化、コピ
ーライティングなど、マーケティング
戦略について相談に応じます。

HP・SNS情報発信

共 催

地元企業が様々な分野のIT活用についてご相談に応じます

ITインフラ構築・保守
PCやスマホ、何を選んでどう管理すれ
ばいいのか。任せていた社員が辞めてし
しまってパスワードが分からない。こう
した事を防ぐため、管理を外部に預ける
選択肢があります。

M&Y'S合同会社

業務の分析・改善・自動化を中心に、
受発注管理、IOTを用いた温度管理シ
ステム（食品HACCP対応）、配送業
者向けの配送日報のデジタル化等のご
相談に応じます。

業務の分析・改善・自動化

サイバー保険

株式会社これから

Pit-Nagoyaセキュリティ

ドットシンク株式会社

御社の情報と信頼を守るため、セキュリ
ティは欠かせません。「でも、何から始め
たら…」という皆様のためのセキュリテ
ィパッケージの紹介・相談デスクです。
【Pit-Nagoya共同事務局：NTT西日本】

BtoB、BtoCECを活用した販路拡大を視
野に入れてみませんか？システム選定、
サイト構築、デザイン、分析、人材、配
送など、ECに関するご相談に幅広く応
じます。

ECサイト・販路拡大

名刺やメールを経営に活かすCRM(顧客
管理)のご相談に応じます。お客様情報を
蓄えて、売上改善、受注率向上、営業効
率化を実現した事例をご紹介できます。

営業効率向上（CRM等）


